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Inovacie v predaji
skladovacej kapacity

ri intenzivnom obchodovani s kratkodobymi kapaci-

P tami pouziva NAFTA v3etky svoje inovativne produkty,

ktoré za posledné roky vytvorila. NajddleZitejsia je

vsak flexibilna skladovacia kapacita, ktord kombinuje

inverzny a reverzny zasobnik, ¢o umozriuje klientom plyn vtlacat
a tazit bez ohladu na sezénu.

Kazdy zo skladovacich produktov je uréeny pre int obchodnt
Viac nez sto uzavretych skladovacich kontraktov — taka je bilancia
obchodovania spolo¢nosti NAFTA za posledny rok. V prevainej vacsine
nejde o Standardné skladovacie kontrakty s trvanim jeden alebo dva
roky, ale o kratkodobé obchody, ktoré vyuzivaju medzimesacné vykyvy

situdciu ¢&i prilezitost. Inverzny zasobnik je vyuzitelny vtedy, ak je
cena plynu v zime vysia ako pocas nasledujtceho leta. Klient v ramci
tohto produktu dostane uz naplneny skladovaci téet, vdaka ¢omu
mobze plyn hned odtazovat a predéavat za tuto vyssiu ,,zimna“ cenu.

v cene plynu.
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Svoje zmluvné obdobie ukonéi opit s naplnenym skladovacim tétom,
pri¢om na nakup pouZzije uz spominany ,letny*, a teda lacnejsi plyn.
Klient tak vlastne vyuziva cenovu arbitrdz medzi zimnym a letnym
obdobim, ale samotné skladovanie plynu ma presne opacny priebeh
nez pri klasickych skladovacich sluzbach — najprv prebehne tazba
a az nasledne vtlaanie. Dostato¢ne atraktivny cenovy rozdiel (tzv.
spread) medzi zimou a nasledujicim letom je skér sporadickym
javom, zvykne sa vSak objavovat v obdobiach s nizkym klasickym
spreadom medzi letom a nasledujticou zimou.

Na druhej strane, produkt Reverzny zédsobnik sa od standardného
skladovania li§i v tom, kedy pocas roka prebieha vtlac¢anie a tazba.
Kym v zimnych mesiacoch je zasobnik celkovo v odtazovacom
mode, produkt Reverzny zasobnik povoluje iba vtla¢anie, a naopak,
v letnych mesiacoch umoziiuje len tazbu. Ide teda v tzv. protitoku
vodi celkovému médu zasobnika. Aby bol tento produkt pre klienta
vyhodny, musi byt cena letného a zimného plynu porovnatelna. Tento
jav vSak nastava este zriedkavejsie ako inverzny spread a navy$e trva
iba vel'mi kratko — ¢asto iba do niekolko hodin.

Prinos tohto produktu pre zdsobnik je predovéetkym technicky —
vtlacanie z reverzného produktu je v zime zapoéitané voci prevazuju-
cemu celkovému odtaZovaniu zo zasobnika, ¢o Setri tazobné vykony.

Pocas obdobia posledného roka zac¢ala NAFTA poskytovat tieto
tri inovativne produkty aj v malych objemoch a na vyrazne krat-
kodobej baze. V portféliu tak ma napriklad kontrakty, pri ktorych
vtla¢anie trvalo iba jediny deri, pri¢om tazba bola rozloZena do
jedného mesiaca a zrealizovala sa az o pol roka neskor. Pri velkom
mnozstve podobnych dohéd by uzatvaranie samostatného kontraktu
pre kazdd jednu z nich predstavovalo netiinosnti administrativnu
z4taz a zdrZanie na oboch stranach.

Tento problém sa v spolo¢nosti NAFTA podarilo elegantne vyrie-
§it vd'aka rAimcovym zmluvam. Klient podpise jednu zmluvu, ktora
riesi véeobecné nalezitosti a zastreSuje aj buduce ¢iastkové obchody.

Technické detaily tychto obchodov st s klientom potvrdené
elektronicky a expresne rychlo — podobne, ako je to pri objednavani
prepravnych kapacit.

V krétkej budtcnosti by sme chceli domace inovativne produkty
nasadit aj v nasich zahrani¢nych zasobnikoch, napriklad v Nemecku.
Intenzivne pracujeme na tom, aby sme nasim klientom v zahranici

vedeli poniknut rovnako vysoky standard sluzieb a produktov,

na aky st zvyknuti na Slovensku. Potenciél tiez vidime vo vyuZziti
synergii medzi domécim zdsobnikom na Slovensku a nasimi zahra-
ni¢nymi akviziciami. Obchodné prilezitosti chceme hladat nielen
na jednotlivych trhoch, na ktorych sa postupne etablujeme, ale aj
medzi nimi. V budticnosti preto mozno budeme vediet klientom
ponuknut paneurdpske skladovacie produkty.

Evoluciou v§ak u nas nepresli len skladovacie sluzby, ale aj celkovy
pristup k obchodovaniu so skladovacou kapacitou. Zasobnik sa stava
aktivnej$i v marketingu, vyhladavani obchodnych prileZitosti, ako aj
novych protistran. Ak sa ma tento prvok plynarenskej infrastruktiry
udrzat dlhodobo ekonomicky efektivny, a to aj v ¢ase, ked ho trhové
podmienky tlac¢ia do ¢ervenych ¢isel, bude musiet podat rovnaky
vykon ako dodévatelia energii.

Plynéarenstvo preslo v priebehu niekolkych rokov cestu takpove-
diac ,from zero to hero“ a ako jedno z prvych odvetvi zac¢alo inten-
zivne vyuzivat technoldgie ako Big Data, IoT (v preklade Internet
veci) alebo blockchain. D4 sa predpokladat, Ze obchodovanie so
skladovacimi kapacitami nebude v tomto smere vynimkou a tak
ako u obchodnikov s komoditami, aj tu prebert ¢ast obchodovania
algoritmy. V blizkej budticnosti sa tak tradingové platformy obchod-
nikov budti méct prepojit s nominaénymi systémami zdsobnikov
aautonémne nardbat s vymedzenou skladovacou kapacitou. Alebo
sa moze stat, Ze umeld inteligencia v mene zdsobnika sama zorga-
nizuje mikroaukciu v momente, ked zachyti obchodnt prilezitost.
Scenérov je nespocetné mnozstvo, a preto je povinnostou kazdého
hrac¢a na plynarenskom trhu pozorne sledovat trendy, na¢uvat trhu
a chopit sa aj tych najodvaznejsich prileZitosti. m
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